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Email: ericolimacorretor@gmail.com

OBJETIVO: desenvolver competências técnicas na área comercial e estratégias de marketing 
    
FORMAÇÃO ACADÊMICA:
· Extensão em estratégia e Inteligência de Mercado.( EAD FIA )
· Gestão de Marketing  FMU-SP
· Técnico em transações Imobiliárias (concluído)

EXPERIÊNCIA:

· Fundação Instituto de Administração( FIA-SP ) 2016.
Cargo: Vendedor Jr
Atribuições: Implantar parcerias com setores de RH das empresas de Médio e Grande porte, visando o acompanhamento da divulgação dos cursos de MBA e Executive MBA.
           Acompanhamento dos relatórios dos futuros alunos, aprovações         de 
           Peças de divulgações com a equipe de comunicação.

· TXT Control-SP ( 2015-2016 )
Cargo: Vendedor Interno
Atribuições: Criar Projetos de controle de acesso dos principais eventos da região em que era responsável, equipe de credenciamento e operacional do evento, layout de ingressos e quantidades com sistemas de códigos, e acompanhamento da equipe de credenciamento.
            EXPO RIO VERDE 2015-2016.
30 ANOS DE SEPULTURA 2016.
IRON MAIDEN EM FORTALEZA.



· Cyrela Brazil Reality (2014 / 2015)
            Cargo: Consultor Imobiliário .
            Atribuições: Dominação  do produto, Suporte nas Negociações, estratégia de mercador com a equipe de vendas, organização de ações  de marketing para prospectar potencias clientes, motivação e trabalho de Telemarketing 100% ativos das carteiras de antigos e novos clientes.
 
· Brasil Brokers Chão & Teto (2011/2014)
            Cargo: Consultor Imobiliário
            Atribuições: Vendas Técnicas, buscando novos clientes com 100% de telemarketing, ações de ruas pessoais porta a porta, Buscar as melhores formas de pagamento e Financiamento ao cliente.
 
      • Bio Ritmo Academia (2010/2011)
        Cargo: Consultor de Vendas
        Atribuições: Apresentação da academia, mostra ao cliente melhores planos para cada necessidade, organizar planilhas, telemarketing de antigos e novos clientes.
 
CURSOS COMPLEMENTARES
• MBA Cyrela/ Living estratégia de mercado. 18/22 fevereiro 2013.
• Pacote Office (Excel, Word e Power Point) – Microlins 2010.
• Curso de Inglês Básico  60h – new York- 2006.
 

              
_____________________________________________________
                                           Érico Lima Gonçalves 
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