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Objetivo: Atuar no desenvolvimento Comercial da empresa em questão.



Síntese de Qualificações:

· Experiência desenvolvida na área comercial.
· Atuação com excelência em vendas face-a-face (interna e externa)
· Habilidade em negociações e fechamento de venda.
· Prospecção de novos clientes. 
· Desenvoltura em resoluções de transtornos.
· Experiência em coordenação de equipes, atuando na motivação, treinamento e desenvolvimento.
· Suporte em Pós-venda.




Aprimoramento Profissional:

· Pacote Office e Internet
· Desenvolvimento para Operador Comercial
· Liderança de Equipes – Banco Fibra
· Técnicas em Vendas - Yamaha
· Gestão de Vendas - Belcar
· Capacitação em Vendas Face-a-face - Yamaha
· Prevenção a Fraude – Banco Panamericano
· Desenvolvimento da Qualidade Pessoal
· Arte de Falar em Público
· Especialização em Vendas – Grupo Cical
· 



Formação: Administração – Estácio de Sá – Trancada.




Experiência Profissional:

· FJ EQUIPAMENTOS - Ltda
Vendedor Externo – 06/2016 

- Prospecção de novos Clientes
- Vendas face a face interna e externa ( Ferramentas, Equipamentos, Material de consumo,EPI´s ) 
- Suporte aos clientes ativos.
- Pratica em pós venda para fidelização dos clientes
- Visitas comerciais externas.
- Elaboração de relatórios de visitas diárias.
- Elaboração de Rotas


· NORTH FIX PEÇAS, FERRAMENTAS E FERRAGENS

- Vendas de ferramentas ,peças, produtos, químicos e ferragens.
- Prospecção de novos clientes, suporte a clientes ativos.
- Visitas comerciais externas.
- Elaboração de relatórios de visitas diárias.


· JTT LOG Soluções Logísticas – AZUL CARGAS AÉREA
Consultor Comercial – 10/2014 a 01/2015

- Vendas de fretes aéreo.
- Prospecção de novos clientes, suporte a clientes ativos.
- Visitas comerciais externas.
- Elaboração de relatórios de visitas diárias.


· MAREL CREDITOS E NEGÓCIOS
Proprietário - 12/2011 a 09/2014

· Representante de Produtos Alimentícios – Nápoli Gourmet 
· Prospecção e manutenção de clientes para vendas de produtos alimentícios;

· Representante de Produtos Automobilísticos – Stop Car
· Prospecção e manutenção de clientes para venda de produtos automobilísticos;

· Correspondente Bancário – Banco Fibra
· Acompanhamento da área comercial em atendimento aos clientes, prospecção de novos clientes, resgate de clientes inativos.
· Elaboração de campanhas comerciais, elaboração de metas. 
· Treinamento, motivação e desenvolvimento de equipe para alcance e superação de metas. 
· Vendas de seguros em geral e consignados.
· Captura de propostas, análise de crédito e pagamento de contratos de financiamentos.
· Vistorias em veículos leves e pesados.



· SEMPRE CHEVROLET –GRUPO CICAL
Consultor de Vendas – 01/2013 a 11/2013

- Vendas de veículos novos e seminovos, consórcios, planos próprios e acessórios.
- Vendas face a face interna e externa, suporte aos clientes ativos.
- Pratica em pós venda para fidelização dos clientes.
- Entrega técnica de veículos, vistorias.
- Elaboração de relatórios de fluxo de vendas.


· BELCAR CONCESSIONÁRIA
Executivo de Vendas – 04/2006 a 11/2011

- Vendas de veículos novos e seminovos, consórcios, planos próprios e acessórios.
- Vendas faceafaceinternas e externas, suporte aos clientes ativos.
- Pratica em pós venda para fidelização dos clientes.
- Entrega técnica de veículos.


