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Johnwen de Souza Santos
End: Avenida Arterial A 5 n. 333 Coqueiro - Ananindeua - Pará
Fones p/contato: (91) 9 9330-9595/ 9 9257-0253/ 9 8812-4542
E-mail: John.fibra@hotmail.com
CNH:  A B / Veículo Próprio 

Disponibilidade para Viagens



OBJETIVO: Setor Comercial
SÍNTESE DAS QUALIFICAÇÕES
2 anos de experiência como Vendedor Externo na empresa Grupo Cometa Motocenter (Sociedade de grande porte no segmento de Revenda de motocicletas novas, Autopeças e Serviços), desenvolvi atividades como vendas de financiamento e consórcios de motocicletas, preenchimento e análise de CDC , acompanhamento do processo de cadastro e faturamento dos clientes, atendimento comercial (vendas) telefone, captação de clientes novos, ativos e inativos com ênfase em vendas , relatórios diários sobre o controle de clientes (ligações) e previsões de vendas, reuniões diárias enfatizando objetivos e lucros da empresa, visitas externas periódicas a clientes, reuniões para a concretização de negociações.
Período: 11/2008 a 10/2010 (Vendedor Externo)

2 anos de experiência como Vendedor Externo na empresa A. P. de M. Salazar (Sociedade de grande porte no segmento de Comércio, Serviços e Distribuição de ferramentas de cortes e E.P.I), responsável pela gestão e processo de introdução de produtos no Sul e Sudeste do estado do Pará e Maranhão com a captação de novos clientes, obtendo êxito no aumento de vendas em 52%,novas estratégias para o cumprimento de metas, constante acompanhamento das atividades dos concorrentes, implementando alterações nos objetivos, programas e políticas organizacionais.
Período: 01/2011 a 01/2012 (Vendedor Externo)
3 anos de experiência como Vendedor Externo na empresa Rockenback e Rockenback Ltda (Sociedade nacional de grande porte no segmento de Indústria, Serviços e Comércio de Máquinas, Peças e E.P.I), implantei ações comerciais como atendimento ao cliente de pequeno, médio e grande porte, consegui fidelizar 90% da minha carteira, ampliação do mix de produtos e elaboração de estudos para introdução de produtos no mercado de varejo e atacado, destacando-se dos principais concorrentes em menos de 12 meses, elaboração de relatórios gerenciais para análise e apresentação de resultados, auxiliando na definição de metas.
Período: 07/2013 a 12/2015 (Vendedor Externo)
Ensino Superior trancado (4º semestre) Administração 

Unama – Universidade da Amazônia
CURSOS DE APERFEIÇOAMENTO E PALESTRAS
· Curso de Computação com os programas: Windows, Word, PowerPoint, Excel e Access, no período de 8 meses na instituição Líder Informática.
· Curso de Táticas de Vendas e Atendimento ao Público, Professor Otílio França no período de 48 horas/05 dias no SEBRAE.
· Curso de Excelência em vendas (Honda), no período de 12 horas/03 dias na Computer Store.
· Palestra de Motivação com palestrante Felipão – Luiz Felipe Scolari.

DADOS PESSOAIS COMPLEMENTARES
· CPF: 644.440.902-00
· Sou Paraense tenho 35 anos, Casado, tenho um filho, gosto de ler jornal e um bom livro e pratico exercício físico. 
REFERÊNCIAS PROFISSIONAIS
Grupo Fibra  (Alessandra Ferreira)

    Grupo Rockenback (Bráulio Sartori)

Fone: (91) 9 9341-0625     


                Fone: (91) 9 9106-9724
CONSIDERAÇÕES FINAIS
· Sou dinâmico, tenho comprometimento com o meu trabalho, gosto de participar dos assuntos referentes às melhorias e as deficiências da empresa, para poder junto com os demais analisar, criar e planejar melhor as estratégias a serem seguidas.
· Contudo, fica mais fácil de conhecer meu perfil profissional com uma entrevista.
Belém - Pará, 12 de Janeiro de 2017
_______________________________

Jonhwen de Sousa Santos
