
                  Ayrton  de Jesus da Costa Tavares 
   26 anos, Solteiro, 

Resido na Rua Vitoria, nº 2150, Casa 5D  
Residencial Vitoria   

Distrito Industrial – Ananindeua/Pará 
CNH AB 

Possuo veículo próprio 
Telefones (91) 98483-6081(CLARO) / 98483-6660 (WHATSAPP) 

E-mail: tavares.ayrton@hotmail.com 

OBJETIVO  

• VENDEDOR EXTERNO / INTERNO 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 

• Empresa: F. Pio e CIA – Lojas Visão _ Franquia HERING STORE 2(dois) anos e 6(seis) meses 
Função: VENDEDOR INTERNO (VENDAS, CONSERVAÇÃO DO AMBIENTE DE TRABALHO, 
PROSPECÇÃO DE NOVOS CLIENTES, FIDELIZAÇÃO DOS MESMOS) – 2014-2017. 

• Empresa: GRUPO MÔNACO – HONDA 1(um) ano e  2(dois) meses 
Função: VENDEDOR EXTERNO / LÍDER DE EQUIPE – CONSORCIO, FINANCIAMENTO E 
SEGUROS (DESENVOLVIMENTO DE ROTAS, PAP, AÇÃO DE VENDAS, FEIRÃO, 
PROSPECÇÃO DE CLIENTES, MANUTENÇÃO DE CARTEIRA DE CLIENTES E PÓS-VENDA) 
– 2013-2014 

•  Empresa: JDN LIMA – JASKAP (AUTOCENTER) – 2 (dois) anos e 5 (cinco) meses 
Função: VENDEDOR DE PEÇAS AUTOMOTIVAS / AUXILIAR ADMINISTRATIVO 
(ORGANIZAÇÃO DE PECAS, PEDIDOS, AVALIAÇÃO TÉCNICA DE VEÍCULOS, CONTAS A 
PAGAR, COMISSÃO DE FUNCIONÁRIOS, CONTROLE DE ESTOQUE) - 2010-2013. 

• Empresa: ORIGINAL VEÍCULOS – 1(um) ano e 2(dois) meses 
Função: VENDEDOR DE SEMI-NOVOS (EMPLACAMENTO, VISTORIA TECNICA(MOTOR E 
FUNILARIA), ANALISE DE DOCUMENTOS E HISTÓRICO DE VEÍCULOS, VISTORIA, 
AVALIAÇÃO DE COMPRA E VENDA)  – 2009-2010. 

FORMAÇÃO ESCOLAR  

• Ensino Superior Incompleto 
Curso: Administração 
Instituição: UNIDERP – Anhanguera 

• Técnico mecânico de aeronaves  
Curso: Manutenção de aeronaves(MMA) - Motores a pistão e a reação  
Instituição: EIAC - Escola internacional de aviação civil 



 

CURSOS E TREINAMENTOS 

• Manutenção de micros e Sistemas Windows (98/Xp/Vista/7/8/10) - Creative Informática 
• Pacote Office 2010/2013 Avançada (Word, Excel, Power point, etc.) - Creative Informática 
• Curso de Inglês Básico – Curso de idiomas Aslan 
• Cadastro de clientes, fichas de financiamento, atendimento, consórcio, pós-venda, criação de planilhas, 

desenvolvimento de rotas, ação de vendas, prospecção de clientes e pap´s. (GRUPO MÔNACO). 

ANANINDEUA, 05 DE JUNHO DE 2017.


